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Magalu lan¢a comunidade de sellers mulheres e oferece

beneficios nas vendas no marketplace

Integrantes da “Comunidade Seller Mulheres de Negdcios de Luiza” contardo ainda com

mentoria de Luiza Helena Trajano, embaixadora do projeto

As vantagens sdo estendidas as plataformas de outras empresas do grupo, como

Netshoes, KaBuM!, Estante Virtual e Epoca Cosméticos

Sao Paulo, 23 de maio de 2025 — Em mais uma iniciativa em busca de equidade de
género, o Magalu lancou, nesta quinta-feira, a “Comunidade Seller Mulheres de Negdcios
de Luiza”, que oferece beneficios exclusivos para mulheres empreendedoras no
marketplace da companhia. A rede de apoio, que tem Luiza Helena Trajano como
embaixadora, sera focada no desenvolvimento de negdcios criados ou geridos por

mulheres.

“As mulheres se desdobram para dar conta de todos os trabalhos que tém: casa, filho,
emprego, e ainda sdao cobradas quando algo ndao da certo, quando um filho ndo é
bem-sucedido, por exemplo. Elas geralmente se sentem sobrecarregadas e ndo tém
reconhecimento por tudo que fazem”, afirma Luiza Helena Trajano. “O meu sonho é um
pais que tenha escola integral em cada bairro, que permita que a mae trabalhe e se
dedique da mesma forma que o pai. Enquanto isso ndao acontece, faco o que posso

através do Magalu.”

Durante o evento, que reuniu mais de 800 mulheres na Arena Magalu, foram
apresentados os beneficios oferecidos para aquelas que fardo parte da comunidade e que
querem vender no marketplace da companhia. As empresas do grupo - KaBuM!,
Netshoes, Epoca Cosméticos, Estante Virtual e aigfome - também terdo condicdes

especiais para as empreendedoras.
Os beneficios do Magalu

Todas as mulheres empreendedoras da comunidade terdo acesso a uma série de
beneficios, como: assistir a uma live por més com Luiza Helena Trajano; acessar todos os
conteudos da UniMagalu - cursos gratis e exclusivos para vendedores das plataformas da
empresa; participar de eventos presenciais e online; participar do grupo de Whatsapp

para trocas e interacdo com outras empresarias; acessar a plataforma da comunidade; e
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usar a trilha de conteldo da ComSchool, além de ter dois cupons de desconto de 95% nos

cursos da escola de negdcios.

As mulheres que fazem parte da comunidade e sdo sellers do Magalu terdo: descontos
nas taxas por seis meses ou até atingirem 300 000 reais de faturamento; isencdo de
estocagem no fulfillment por um ano e 12 meses de coleta gratis; um més de
coparticipacdo zero no Magalu Entregas; 100% do valor investido no primeiro e segundo
més no Magalu Ads revertidos em créditos no terceiro més (limitado a 3 000 reais);
desconto na antecipacdo de recebiveis; repasse didrio para quem tem conta no
MagaluPay; reputacdo a partir do nivel 3 por seis meses; programa de mentoria; e area

exclusiva no app.

A comunidade também terd um programa de aceleracdo, com o objetivo de impulsionar
empreendedoras do Magalu com capacitacdo, mentoria e investimento para gerar
crescimento sustentdvel no marketplace. O programa sera dividido em trés fases -
OnBoarding e Capacitacao; Consolidacdo e Escala; e Maturidade Comercial. Ele serd
realizado a cada trés meses com um grupo diferente de empreendedoras. A aceleragao
tem investimento progressivo 100% Magalu, acompanhamento individual e plano de

melhoria, certificacdao e acesso ao grupo VIP de parceiras.
Os beneficios em outras empresas do grupo

Na Netshoes, os beneficios serdo os mesmos oferecidos pelo Magalu, com excecao dos
descontos na antecipa¢do de recebiveis. Na Epoca Cosméticos, os beneficios abrangem
reducdo nas taxas por seis meses; maior visibilidade na Epoca Ads; e area exclusiva no
aplicativo. Na Estante Virtual, terdo maior visibilidade na Estante Virtual Ads, e assim
como no KaBuM!, as empresdrias terdo reducdo nas taxas por seis meses e maior

visibilidade na Estante Virtual Ads.

Interessadas podem se inscrever gratuitamente no link: https://mulheresdeluiza.com.br/.

A comunidade promovera conexdo, facilitacdo e reconhecimento, por meio de beneficios
para as participantes que vendem no marketplace do Magalu. A ideia do projeto surgiu
apos uma pesquisa realizada pela companhia apontar que 36% dos sellers que atuam no
marketplace sdo empresas fundadas por mulheres e, das 64% restantes, 19% sao
gerenciadas por uma. Atualmente, a companhia conta com mais de 360 000 varejistas
parceiros na plataforma, o que significa que a rede pode atingir, diretamente, pelo menos
198 000 mulheres.


https://mulheresdeluiza.com.br/
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Sobre o Magalu. O Magalu é a empresa que estd digitalizando o varejo brasileiro. Desde maio de 2011, a

companhia é listada no Novo Mercado da B3. Nos ultimos anos, fez diversas aquisigées, consolidando sua
presenga nacional. Além de quase 1.250 lojas, em 20 estados do pais, o Magalu conta com mais seis marcas
online (Netshoes, Zattini, Epoca Cosméticos, Estante Virtual e KaBuM!), mais de 360 000 sellers em seu
marketplace, e a plataforma de food delivery aigfome. O app da companhia é acessado por mais de 50
milhées de usudrios ativos mensais. Sua politica de gestdio de pessoas foi reconhecida com diversos prémios.
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