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Iniciamos 0 2T21 com parte de nossas lojas ainda fechadas por conta

do agravamento dos casos de Covid-19

Percentual de lojas abertas
[% lojas abertas/ total lojas]

Depois de abril com
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94% ~93%" - :
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maio e junho, com
5 ° == 2021 :
39% 35% +95% das lojas
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O segundo trimestre marca a retomada das lojas fisicas, que

cresceram 112% versus 2120

Evolugao das vendas lojas fisicas
[RS Bilhées; YoY]

+112%
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Nosso e-commerce vendeu um total de RS 9,8 bi ganhando 4 pp de

market share comparado ao ano anterior

Evolugao das vendas online
[RS Bilhées; YoY]

RS 3 Bilhoes

Vendas do Marketplace
[RS Bilhées; 2T21]

63%
Crescimento das vendas do

Marketplace
VAVAR VAV

+4 pp

Ganho de market share
2T17 2718 2T19 2720 2T21 [2T21 vs 2T20; Neotrust]
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As vendas totais Magalu cresceram 60% sobre um crescimento de 49%

relativo ao trimestre anterior

Evolugao das vendas totais

[RS Bilhées; YoY] '
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E mais uma vez, combinamos o crescimento exponencial com

rentabilidade e geracao de caixa

EBITDA ajustado Lucro liquido ajustado
[RS MM; %; 2T20 vs 2T21]  [RS MM; 2T20 vs 2T21]
+209% +2,5 pp
\—/°f Expansédo na margem EBITDA
455 [2T21 vs 2T20]
89 .
RS 10 bi
Posigao de caixa ajustado apos
147 —- -
a oferta subsequente de agoes
l Y [jun/21 - ajustado]



Com a abertura de

lojas fisicas no RJ

vamos ampliar
significativamente
nosso share no
mercado nacional

50 lojas 85k m?

Mmagawu

13 hubs

cobertura de 80% da vs 30k m2 em 2020 de Dentre CDs e Cross

populagédo no RJ area em centros
logisticos no RJ

2X

Nosso market share
nos estados com
lojas é o dobro do RJ

Dockings atendendo
lojas e online

2X

Nosso prazo de
entrega em SP é 2x
mais rapido que no RJ




Com o Parceiro Magalu, plataforma que digitaliza sellers analdgicos,

exponencializamos o crescimento do marketplace

Evolugao da quantidade de sellers
['000 sellers; publicados]

Incluimos nos ultimos meses
um total de sellers maior que
o acumulado de 1 ano inteiro

47
40
32
26 I

1720 2720 3T20 4720

+43k

Sellers digitalizados por meio
do Parceiro Magalu desde o
lancamento da plataforma

+34k

Quantidade de sellers
incluidos no ecossistema
entre abril e julho,
impulsionados pelas lojas



A entrega 1P do Magalu
é a entrega mais rapida do Brasil

. %de 1P . »
53% entre;ueem 14 lojas habilitadas

em 30 cidades
24h [# Julho/21]

o, aumento da conversao da
62 /O entrega 1Hora vs 48 horas

42%

[Fev-Abr/21]
ﬁ \ =—=........ Aquisicdo da Sode,
¥ % '-..-':u}.ﬁ?u!%!:-. empresa especialista em

Jun/20 Jul/21 ” entregas ultra-rapidas



Estamos na dire¢ao de levar todos os diferenciais da nossa logistica

para os sellers do marketplace

990

lojas habilitadas para
Retira Loja do 3P

97%

dos pedidos 3P no Magalu
Entregas com logistica prépria
(coleta)

Iniciativas para o marketplace

)

J

Agencia Magalu

= Drop-off nas lojas Magalu

-~ Entrega local

Super Expresso
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Expandiremos nossa malha logistica e lojas para aumentar nossa

estrutura multicanal para estoque proprio e para terceiros

2019

651k m?

31 Hubs e CDs

1.112 Lojas

VAVA

1 .004k m?

1 85 Hubs e CDs

1.339 Lojas

2023

2.000k %
450 Hubs e CDs
1.680 Lojas
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Com a aquisi¢cao da KaBuM! teremos ainda mais for¢ca na categoria de

tecnologia, periféricos e no mundo Gamer

— +2 Milhoes

Clientes ativos
[31 de dezembro de 2020]

Uma das maiores plataformas de

e-commerce de tecnologia -
€ games do Brasil

R$312Mi —— / SN~ R$3,4 Bi

Lucro Liquido
[Mai/21 - LTM]

Receita bruta
[Maio/21 - LTM]

12



O ecossistema Magalu da escala para a fintech e a fintech monetiza

O ecossistema

Ecossistema
digital
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O Magalu
possui solucoes
financeiras
completas
repletas de
beneficios

para clientes

Clientes

Conta digital
3,3 MM de contas criadas

Cartao de crédito
6 MM de cartoes

Carteira de crédito total
R$ 13,5 Bi

Empréstimo pessoal no cartao
R$1,0 Bi




Sellers

Antecipacao de recebiveis

FIDC / Empréstimos
+300 sellers

Conta Digital

Cartao de crédito e pré-pago § —

TPV Magalu Pagamentos
R$ 4 Bi (2T21)

Maquininhas

Magalu

E também
oferece servicos
financeiros para
todos os tipos
de sellers
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Magawu

Destaques Financeiros



Destaques Financeiros - 2121

(o) Crescimento nas Vendas S Bilhoes em Vendas Totais
60 /0 Totais [2T21] R 1 317 vavall

: Milhoes EBITDA Ajustado
46% SCEIUCILI R$455 [2'II'21] (5,1% de margjetrln)

E-commerce [2T21]

1 1 20/ Crescimento Total das R$89 Milhdes Lucro Liquido
O Lojas Fisicas [2T21] Ajustado [2T21]
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Evolucao da Margem EBITDA

Margem EBITDA (em % da Receita Liquida)

....... - 5,2%

o
0,2% >1%
2,6%
2720 Margem  Despesas Despesas Equivaléncia  PDD Outras 2121 Nio 2721
Ajustado Bruta comVendas Adm Patrimonial Ajustado  Recorrentes
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Sélida Estrutura de Capital

Capital de Giro Ajustado (RS bilhdes) Caixa Liquido Ajustado (RS bilh6es)* wl
7,3
58 5,9
4,2

3,8

Mar-20 Jun-20 Set-20 Dez-20 Mar-21 Jun-21 38
0,5
Mar-20 Jun-20 Set-20 Dez-20 Mar-21 Jun-21
(1,7) 09 (1,7)
(1 ,9) *Incluindo os recursos do Follow-on
(3,6)
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Geracao de Caixa

27121

Fluxo de Caixa (RS bilhdes)

Recebiveis
Caixa
0,1 0l4 0 7 4,3
0'2 ................. o
59 o1 @ _0 3 .
7 3 o2 mmm
0,4

4,5
Caixa Lucro  Depreciacdo Capitalde  Fluxo de Capex Lleasing Recompra Divida  Follow-On  Caixa
Inicial Liquido e Giro / Caixa das e e Final

Provisbes  Outros Ativos Operacdes Juros  Dividendos Ajustado 2



Geracao de Caixa

Ultimos 12 meses

Fluxo de Caixa (RS bilhdes)

Recebiveis

ixa

CaIX 1,0 ------
75 Bl KR 43
ol 0,9 I

1,0 . 0,7
0,6 .....
4,5
1,4
Caixa Lucro  Depreciacdo  Capitalde Fluxo de Caixa  Capex Leasing  Recompra Divida  Follow-on  Caixa
Inicial Liquido e Giro / das Operacoes e e Final
Provisoes  Outros Ativos Juros  Djvidendos Ajustado 91
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Magatu

6,0 milhoes de cartoes emitidos

Evolucao da Base do Cartao Luiza Faturamento - TPV
[milhdes] 6,0 [RS BilhGes] 38%_, 17,8
5,5
5,0 5,0 5,3 1 2'9

63%, 9,6 35%

e Va

52%

93%

123% 3,7
0;9 / 2;0 2'4 /'

Jun20 Set-20 Dez-20 Mar21 Jun-21 2720 AVA 1S20 1521

Cartao Luiza Fora do Magalu
Cartao Luiza Dentro do Magalu
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Inadimpléncia no menor nivel histérico e lucros crescentes

Abertura da Carteira (%)

9,7%
8,6%
6,5% .
90%  47%
2,7%
, 22%  2,0%
18% 1,49 : :
Jun-20  Set-20 Dez-20 Mar-21  Jun-21
NPL 15-90 NPL > 90 Il Cobertura (%)

Lucro Liquido

[RS milhdes] 143% 84
93% 48
35
25
2720 2121 1S20 1S21

Lucro em IFRS

Lucro em Bacen
Gaap
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magawu

Follow on: uso dos recursos tera foco na ampliacao da logistica,

tecnologia e novas aquisicoes para o ecossistema Magalu

& %

y 4 [ ) [ ) [ ] [ ] ~
Logistica Tecnologia Aquisicoes
Expansio da entrega mais :jnovagéc:, pesquisa e Fortalecer os drivers estratégicos, com
rapida SN destaque para novas categorias e

fintech

Novos centros de
distribuigao/cross dockings

Captamos cerca de RS 4 Bilhoes na oferta
subsequente de acoes
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Ecossistema
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Magawu

RELACOES COM INVESTIDORES

RI@QMAGAZINELUIZA.COM.BR
MAGAZINELUIZA.COM.BR/RI

As afirmagdes contidas neste documento relacionadas a perspectivas sobre os negdcios, proje¢des sobre resultados operacionais e financeiros e aquelas relacionadas a perspectivas de crescimento do Magazine Luiza sdo meramente projegdes €, como tais, sdo
baseadas exclusivamente nas expectativas da diretoria sobre o futuro dos negécios, Essas expectativas dependem, substancialmente, das aprovagdes e licengas necessarias para homologagao dos projetos, condiges de mercado, do desempenho da economia

brasileira, do setor e dos mercados internacionais e, portanto, sujeitas a mudangas sem aviso prévio, O presente documento pode incluir dados contabeis e ndo contdbeis tais como, operacionais, financeiros pro forma e projegées com base na expectativa da
Administragdo da Companhia, Os dados nao contabeis ndo foram objeto de revisdo por parte dos auditores independentes da Companhia,



